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10. Geburtstag von PSYCONOMY
®

– Managementberatung. 

Wir feiern und laden Sie hierzu herzlich ein! 

 

Am 2.Oktober 2012 ab 18:30 h auf dem U4: FRANKFURTER PARKETT ,  

Berger Straße 174, Frankfurt am Main, mit einem Vortrag  zum Thema 

 

„Nicht die meisten treffen, sondern die richtigen.“  
 

Der feine Unterschied zwischen Netzwerken und 

Business Relationship Management 
 
 
Referentin des Abends Frau 

 

Expertin für BRM und Lobbying für Unternehmer          www.barbara-liebermeister.de 
 

 

Was Sie an diesem Abend erwarten dürfen? 
Freuen Sie sich mit uns auf einen rasanten Vortrag; ein Feuerwerk an Impulsen, zu einem 
spannenden Thema unserer Zeit. 
 

Die richtigen Kontakte sind oft erfolgsentscheidend! 
 
Angesichts dieser unumstrittenen Binsenweisheit ist es immer wieder überraschend, wie we-
nig Zeit und Phantasie Manager und Unternehmer für ein strategisches Kontaktmanagement 
verwenden.  
 
Barbara Liebermeister, erfahrener Management Coach und - Trainer zeigt in ihrem Vortrag, 
wie professionelle Beziehungspflege funktioniert.  
Sie hat dafür den Begriff „Business Relationship Management“ (BRM) geprägt.  

Dieses beginnt für sie noch vor dem Erstkontakt mit dem möglichen Kunden – und begleitet 
den gesamten Kundenlebenszyklus.  
 
Als Expertin für BRM und Lobbying skizziert Barbara Liebermeister auf inspirierende Weise, 
worauf es beim BRM ankommt: von der Netzwerkanalyse über die eigene Positionierung und 
authentischen Selbstvermarktung bis hin zu alltagstauglichen Tipps zur Kontaktaufnahme.  
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Fragen und Themen, die u. a. im Rahmen dieses Beitr ags erörtert werden:  
 
- Was bedeutet Marketing: Manipulation oder Begeisterung? 
- Stimmt meine Positionierung und Selbstvermarktung?  
- Wie begeistere ich andere von mir als Person?  
- Kennen Sie Ihren USP? 
- Beherrschen Sie Ihren Elevator-Pitch?  
- Wie bereite ich mich auf Veranstaltungen vor? 
- Wie gehe ich erfolgreich auf Menschen zu? 
 
Näheres zur Referentin:   
 
Nach dem Betriebswirtschaftsstudium an der Hochschule für Wirtschaft und Technik in Saarbrücken, 
begann Barbara Liebermeister ihre berufliche Karriere im Marketing und Vertrieb internationaler Kon-
zerne u. a. bei Christian Dior und L’OREAL. Danach war sie als Marketing Consultant – schwer-
punktmäßig für Finanzdienstleistungsunternehmen – und Interimsmanagerin tätig. Durch unterschied-
liche Interimsmanagermandate u. a. für die Royal Bank of Scotland und Deutsche Bank war sie in 
zahlreichen Unternehmen und verschiedenen Bereichen des Marketing im Einsatz: vom strategischen 
Marketing über CRM, Vertriebsauf- und -ausbau bis hin zur strategischen PR.  
 
Dabei entdeckte Barbara Liebermeister, wie unfokussiert viele Führungskräfte und Unternehmer das 
Erfolgsinstrument Kontaktmanagement einsetzen. Als Expertin für BRM und Lobbying für Unterneh-
mer analysiert sie gemeinsam und in Absprache mit ihren Mandanten die vorhandenen Netzwerke, 
baut Business Relations strategisch auf und aus und macht Unternehmer auf diesem Weg noch er-
folgreicher. Im März diesen Jahres hat sie mit dem Frankfurter Allgemeine Buchverlag ihr erstes Buch 
an den Markt gebracht „Effizientes Networking“ – Wie Sie aus einem Kontakt werthaltige Geschäfts-
beziehungen kreieren.                                                                        
 
Ich freue mich darauf, an diesem Abend Ihre Gastgeb erin zu sein. 
 
Herzlichst 

PSYCONOMY®: Mehr als Sie erwarten! 

      

     Sichern Sie sich Ihren Platz auf unserer Gästeliste  ab sofort 

     mit Ihrer Online-Anmeldung für geladene Gäste direkt auf http://www.psyconomy.com  

      Bitte beachten Sie: Anmeldeschluss: 19.09.12  

 Begrenzte Teilnehmerzahl.  

      Sie erhalten Ihre persönliche Eintrittskarte rechtzeitig vorab von uns.  

      Eintritt: Sie sind unser Gast! Der Eintritt i st selbstverständlich für Sie frei . 


